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Affiliate Marketing

Model pemasaran berbasis komisi yang memungkinkan individu atau
perusahaan mendapatkan penghasilan dengan mempromosikan produk atau
layanan milik pihak lain.



Pengertian Affiliate Marketing

Affiliate marketing adalah strategi pemasaran
di mana seorang affiliate mempromosikan
produk merchant kepada audiensnya. Jika 
terjadi penjualan atau tindakan tertentu
melalui tautan unik yang dibagikan affiliate, 
mereka akan mendapatkan komisi. Kolaborasi
ini menguntungkan kedua belah pihak: 
merchant mendapatkan peningkatan
penjualan tanpa biaya iklan di muka, 
sedangkan affiliate memperoleh pendapatan
pasif.



Cara Kerja Affiliate Marketing

1. Merchant menyediakan produk dan 
program afiliasi.

2. Affiliate mendaftar dan menerima
tautan unik.

3. Affiliate mempromosikan produk via 
blog, media sosial, video, atau email.

4. Konsumen mengklik tautan unik
tersebut.

5. Jika terjadi pembelian, affiliate 
mendapatkan komisi.



Komponen Utama dalam Affiliate Marketing

• Merchant (Advertiser): pemilik produk atau layanan.

• Affiliate (Publisher): individu atau organisasi yang 
mempromosikan produk.

• Konsumen (Customer): orang yang membeli produk
melalui tautan affiliate.

• Jaringan Afiliasi (Affiliate Network): platform yang 
menghubungkan merchant dan affiliate, 
menyediakan dashboard dan pelacakan.



Model Komisi

• Pay Per Sale (PPS) – komisi diberikan jika terjadi penjualan.
• Pay Per Click (PPC) – komisi berdasarkan jumlah klik.
• Pay Per Lead (PPL) – komisi jika konsumen mengisi formulir, mendaftar, atau

mengunduh aplikasi.
• Pay Per Install (PPI) – untuk produk mobile seperti aplikasi.



Keuntungan Bagi Merchant

• Biaya pemasaran lebih efisien
• Tidak perlu membayar di awal
• Mendapatkan jangkauan pasar yang lebih luas
• Meningkatkan kredibilitas melalui rekomendasi

pihak ketiga (affiliate)



Keuntungan Bagi Affiliate

• Bisa menghasilkan pendapatan pasif
• Tidak perlu membuat produk sendiri
• Dapat dilakukan tanpa modal besar
• Potensi penghasilan tidak terbatas

tergantung performa



Tantangan dalam Affiliate Marketing

• Persaingan tinggi antar‐affiliate
• Tergantung pada kualitas tracking dan cookie
• Perubahan kebijakan platform atau merchant
• Tingkat konversi tidak selalu stabil



Strategi Publikasi Affiliate

• Membuat konten review produk
• Menulis artikel SEO
• Email marketing
• Membuat video tutorial atau unboxing
• Membagikan link di media sosial
• Menggunakan iklan berbayar (jika diizinkan)



Tools Umum yang Digunakan Affiliate

• Google Analytics untuk analisis trafik
• WordPress/Blogspot untuk konten
• Canva untuk desain kreatif
• Bit.ly untuk pemendek tautan
• Platform afiliasi seperti Amazon Associates, ClickBank, Impact 

Radius, Shopee Affiliate, dan Tokopedia Affiliate



Studi Kasus

Seorang blogger teknologi menulis review laptop terbaru. Ia memasukkan
tautan affiliate ke toko online. Ketika salah satu pembacanya membeli laptop 
melalui tautan tersebut, blogger itu mendapatkan komisi 5–10%. Pendapatan
terus bertambah seiring meningkatnya trafik dan kepercayaan pembaca.



Penerapan di Media Sosial

• Influencer menggunakan Instagram atau TikTok untuk:
• membuat konten rekomendasi produk
• memasukkan tautan affiliate di bio
• menambahkan kode kupon unik di video
• Setiap transaksi yang terjadi melalui kode tersebut dihitung sebagai komisi

affiliate.



Tips Sukses Menjadi Affiliate

• Pilih niche yang dikuasai
• Gunakan strategi konten berbasis nilai
• Bangun kepercayaan audiens
• Pilih produk yang berkualitas
• Konsisten memproduksi konten
• Gunakan riset kata kunci untuk meningkatkan trafik



Tren Affiliate Marketing 2025

• Peningkatan penggunaan AI untuk riset produk dan pembuatan konten
• Pertumbuhan micro‐influencer
• Affiliate berbasis performance lebih diminati merchant
• Meningkatnya program afiliasi di e-commerce dan SaaS



Kesimpulan

Affiliate marketing adalah strategi pemasaran yang efektif dan fleksibel bagi
merchant dan affiliate. Dengan pendekatan yang tepat, model ini dapat
memberikan pendapatan berkelanjutan, memperluas pasar, dan membangun
hubungan yang saling menguntungkan antara semua pihak yang terlibat.













TERIMA KASIH


	Slide 1: Affiliate Marketing
	Slide 2: Affiliate Marketing
	Slide 3: Pengertian Affiliate Marketing
	Slide 4: Cara Kerja Affiliate Marketing
	Slide 5: Komponen Utama dalam Affiliate Marketing
	Slide 6: Model Komisi
	Slide 7: Keuntungan Bagi Merchant
	Slide 8: Keuntungan Bagi Affiliate
	Slide 9: Tantangan dalam Affiliate Marketing
	Slide 10: Strategi Publikasi Affiliate
	Slide 11: Tools Umum yang Digunakan Affiliate
	Slide 12: Studi Kasus
	Slide 13: Penerapan di Media Sosial
	Slide 14: Tips Sukses Menjadi Affiliate
	Slide 15: Tren Affiliate Marketing 2025
	Slide 16: Kesimpulan
	Slide 17
	Slide 18
	Slide 19
	Slide 20
	Slide 21
	Slide 22

